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FORNITURE PER SETTORI NAVALE, CHIMICO E CANTIERISTICO

Euroguarco, export nell’Africa equatoriale

L’azienda spezzina ha costituito un nuovo consorzio per giocare al tavolo dei grandi

ALESSANDRA ZAMMARCHI

EUROGUARCO, azienda che
realizza forniture per il setto-
re navale, chimico, dei tra-
sporti e della cantieristica, oil
& gas e dell'industria sanita-
ria, é attiva con successo dal
1958 (anno di fondazione, da
parte di Luciano Ghirlanda) e
conta settantadue dipenden-
ti. Realizza e fornisce guarni-
zioni, valvole, isolanti e inte-
riors a cantieri e aziende, an-
che esteri. Proprio grazie al-
I'esperienza internazionale,
hadecisodidare vitaauncon-
sorzio di aziende, per essere
pitt competitive sul mercato
estero.

Parte tutto dalla constata-
zione che in Italia il 92% delle
imprese iscritte a Confindu-
stria sono di piccole-medie
dimensioni e che, sui mercati
esteri, come per buona parte
dei contratti nazionali, i gran-
di progetti rimangono appan-
naggio dei soliti pochi nomi,
sostenuti anche dal sistema e
dalle stesse istituzioni italia-
ne. La difficolta delle piccole e
medieimprese difarfronteal-
le esigenze dei grandi gruppi,
ispirate sempre piti ai principi
di competitivita senza confi-
ni,hafattosichealcunisichie-
dessero come poter superare
questo empasse. La societa
Euroguarco si é fatta promo-
trice di un'iniziativa ambizio-
sa, Obiettivo: la creazione di
un consorzio (Isat), insieme
adaltreaziendeitalianeenon,
per far confluire capacita di-
verse in un nuovo soggetto, di
dimensioni idonee a compe-
tere per progetti chiaviin ma-
no in mercati difficili come
Medio Oriente, Nord Africa e
Paesi dell’Africa equatoriale.
I risultato atteso é quello di
creare un gruppo di aziende

che insieme possano rappre-
sentare caratteristiche di in-
teresse nazionale, in modo da
avere accesso al tavolo delle
trattative pit importanti du-
rante gli incontri tra le parti
istituzionali italiane ed este-
re.

In alcuni Paesi del Medio
Oriente questo é gid accaduto,
mentre in altri mercati si sta
cominciando ora. In Etiopia,
ad esempio, dove quest’anno
Euroguarco ha siglato un ac-
cordo di joint venture con un
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zione della prima azienda di
produzionediguarnizionein-
dustriali nel Paese. L'iniziati-
va € stata presentata durante
lafiera Actif del 26-28 febbra-
ioadAddisAbebaehariscosso
unforteinteressetraimediae
le autorita etiopi. «L’Etiopia é
unPaese considerato unasor-
ta di modello di sviluppo con
stabilita politica e religiosa,
motivo peril qualericeve trai
maggiori aiuti finanziari in-
ternazionali fra i paesi africa-
ni», spiega Cristiano Ghirlan-
da, amministratore delegato
di Euroguarco. O in Nigeria,
paese difficile. ma con risorse
e potenzialita enormi. La set-
timana scorsa l'azienda ha ri-
cevuto una delegazione nige-
rianadaAbuja, conlaquale ha
firmato contratti di fornitura
per attrezzature industriali
per la raffineria di Kaduna e
per la societa petrolifera Se-
plat. «Visto il buon esordio -
continua Ghirlanda - credo
che non appena sara termina-
toquestoperiododistalloam-
ministrativo dovuto all’inse-
rimento del nuovo presidente
Buhari e il prezzo del petrolio
avraripreso asalire,laNigeria
potrebbediventareunmerca-
to di particolare interesse per
la nostra azienda e per il con-

sorzio che stiamo costituen-
do,
Traleaziendechehannoda-
to gia adesione all’iniziativa
consortile cisono diverse pic-
coleemedieimprese operanti

neisettorimanifatturierie dei
servizi, perl'industriaenerge-
tica, delle costruzioni civili e
dell’'oil & gas, cosi come alcuni
nomi di alto rango, tra i quali
Cimolai, Jindal Saw e altri.

Anche la divisione azienda-
leperl’allestimentodeitrenie
navi con materiali innovativi,
sia nel peso che nelle caratte-
ristiche tecniche, sta crescen-
do in modo soddisfacente.
Tanto che Euroguarco si sta
guardando intorno per una
possibile alleanza con altri
partner.

«L’obiettivo di quest’anno
della Divisione Interiors é
quello di finalizzare contratti
quadroconicostruttoridicar-
rozze internazionali, come
Siemens e altri e di coinvolge-
re produttori di nuovi mate-
riali da affiancare a quelli gia
sviluppativ».

L’introduzione di materiali
innovativi richiede investi-
menti di tempo e denaro in
progetti di ricerca e sviluppo,
chel’aziendastaperseguendo
da tempo insieme ad altre, lo-
cali einternazionali. Anche in
questo caso un consorzio di
aziendespecializzatenelle di-
verse competenze potrebbe
essere una soluzione flessibi-
le per raggiungere i risultati
pitt ambiziosi. L’'unione fa la
forza: mai vero come in que-
sto caso, dove alcuni progetti
per ora localizzati in pochi
fronti, sonoforieridiunnuovo
modo di affrontare le com-
plessita.
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Cristiano Ghirlanda amministratore delegato di Euroguarco
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